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PROGRAMA DE CURSO

Pesquisa de Mercado, Estimativa de Precos
e Negociacao nas Contratagoes Publicas



Pesquisa de Mercado, Estimativa de
Precos e Negociacao nas
Contratacoes Publicas

Atualizado pela nova Lei n° 14.133/21 e a Nova IN n° 65/21 com enfoque na
andlise critica dos pregos, estratégia da média saneada, elabora¢cGo da
planilha orcamentdria, afericGo objetiva da inexequibilidade, negocia¢cdo de
precos na licitacdo/contratacdo e dindmica do preco nas contratacées diretas
(pesquisa concomitante na dispensa eletrénica e justificativa na
inexigibilidade).

- Apresentar os conceitos legais e os aspectos praticos sobre a realizacao da
pesquisa de precos no mercado, a analise critica dos precos coletados e a
elaboracao da planilha de quantitativos e precos unitarios estimados.

- Capacitar o servidor para aplicar e operacionalizar a estimativa do preco de uma
contratacao publica, em observancia as boas praticas, a legislacao vigente e as
orientacdes dos 6rgaos fiscalizadores.

Habilitar o aluno a realizar a pesquisa de precos no mercado e elaborar o
orcamento estimativo para a realizacdo de uma contratacao publica.

Formar gestores publicos para instrumentalizar a pesquisa de mercado, a
negociagcao de precos No pregao e a gestao da equacao econdmico-financeira dos
contratos administrativos, com seguranca juridica.

- Instruir o agente publico para identificar, nas propostas ofertadas, a pratica de
precos excessivos ou inexequiveis, as fontes idoneas de coleta de dados de
precificacao, e os parametros inexequiveis ou com sobrepreco.
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Pregoeiros, equipes de apoio e membros de comissdes de licitacao;
- Gestores e fiscais de obras e de contratos;
- Ordenadores de despesas;

- Assessores juridicos, procuradores, auditores e integrantes dos controles interno
e externo;

- Agentes que atuam na elaboracao de Termos de Referéncia, Projetos Basicos e
planejamento das contratacoes;

- Gestores de atas de Registros de Precos, profissionais responsaveis pelas
contratacdes por dispensa ou inexigibilidade de licitacao, compradores, membros
da unidade requisitante, de almoxarife e demais servidores que atuam nas areas
de compras e de logistica publica;

- Advogados, promotores, consultores e demais profissionais da area juridica;

- Profissionais que atuam no planejamento, elaboracao e processamento de
editais, documentos técnicos, administrativos, juridicos e afins;

Demais profissionais envolvidos ou interessados nos procedimentos de
planejamento das contratacdes publicas, inclusive nas estatais; e,

- Empresarios e profissionais da iniciativa privada que atuam ou pretendem atuar
como

fornecedores do governo.

Conteiido Programatico

1. INTRODUGCAO AO PROCESSO DE CONTRATAGAO PUBLICA
1.1. Legislagao vigente

1.2. Objetivos das licitacdes

1.3. Definicao de proposta mais vantajosa

1.4. Ciclo de vida do objeto

1.5. Sobrepreco e superfaturamento

1.6. Modalidades e Tipos de licitacao
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1.7. Principio da Economicidade
1.8. Fases do processo de contratacao

2. PESQUISA DE MERCADO

2.1. Definicao de preco, valor, custo e economia de escala

2.2. Importancia dos instrumentos de planejamento para a formacao do preco
2.3. Procedimentos de consulta ao mercado

2.4. Orientacdes dos Tribunais de Contas

2.5. Nova IN 73/2020 e os parametros de pesquisa de precos

2.6. Diferenca entre Preco Estimado e Preco Maximo

2.7. Amostra de precos e Cesta de Precos Aceitaveis

2.8. Analise critica da amostra

2.9. Quando utilizar média, mediana ou menor preco

2.10. O calculo da Média Saneada

2.11. Formalizacao dos documentos de pesquisa de precos com base na Nova IN
73/2020

2.12. Procedimentos de Pesquisa de Precos na Nova Lei de Licitagdes e Contratos
(Lei n°

14.133/2021)

3. PLANILHAS DE QUANTITATIVOS E PRECOS UNITARIOS

3.1. Elaboracao da Planilha Orcamentaria

3.2. Principais erros cometidos nas Planilhas e seu impacto nas contratacdes
3.3.Sigilo do orcamento.

3.4. Beneficios e Despesas Indiretas — BDI

3.5. Planilha de Custos e Formacao de Precos da IN 05/2017 para servicos com
dedicacao

exclusiva

4. PREGCO NA LICITAGAO

4.1. Critério de aceitabilidade de precos

4.2. Critério de julgamento das propostas

4.3. Analise da exequibilidade

4.4, Formula da inexequibilidade e SUmula 262 do TCU

4.5. Preco Inexequivel na Nova Lei de Licitacdes e Contratos (Lei n°14.133/2021)
4.6. Cenario de Atencao

4.7.Jogo de Planilhas

4.8. Negociacao de precos no Pregao

4.9, Justificativa do preco na inexigibilidade de acordo com a Nova IN 73/2020
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5. EQUACAO ECONOMICO-FINANCEIRA

5.1. Nocdes basicas de contratos administrativos.

5.2. Direito a manutencao do equilibrio econémico-financeiro.

5.3. Reajuste, Repactuacao e Revisao de precos.

5.4. O que pode mudar com a futura Nova Lei de Licitagdes e Contratos (Lei n°
14.133/2021)?

SILVIO LIMA

Coordenador Geral de Contratacdes de Tecnologia
da Informacao e Comunicacao (TIC) da Central de
Compras do Ministério da Economia. Graduado em
Engenharia Elétrica (UnB) e Administracdao com
PosGraduacao em Gestao Publica. Especialista em
Tecnologia, Terceirizacao, Fiscalizagcao, Inovacao e
Cestdao de Riscos. Participou da Global
Procurement Initiative — da agéncia americana
USTDA - realizado em Washington, Nova York e
Austin — USA em 2019 sobre o modelo de compras
publicas americano. Professor certificado no
método gamificado de ensino “Jogo de
Contratacdes (Planejamento, licitacoes,
Fiscalizacao e Gestao de Riscos)”. Em 2020 e 2021, deve-se destacar que as
contratacdes conduzidas pela sua equipe geraram economia de R$ 1,2 Bilh&o para
o Governo Federal do Brasil. Coautor da obra “Contratacdes de Tecnologia da
Informacao 4.0" (Editora Forum, 2021).

Investimento, data, horario, carga horaria, local:

Para mais informacgdes, tirar duvidas, fazer inscricao ou solicitar proposta com
informacdes detalhadas da data desejada, acesse a pagina do curso
https://www.consultre.com.br/cursos/pesquisa-de-mercado-estimativa-de-
precos-e-negociacao/
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*Estamos cadastrados no SICAFI.

Certiddes: http://www.consultre.com.br/certidoes

Razdo Social: CONSULTRE - CONSULTORIA E TREINAMENTO LTDA.

CNP3J: 36.003.671/0001-53 - Insc. Estadual: Isento - Insc. Municipal: 24.687-0
Endereco: Av. Champagnat, 645, Ed. Palmares, SI1.301 - Centro - Vila Velha — ES -
Cep. 29.100-0T11

Telefone: (27) 3340-0122 - WhatsApp: (27) 9 8179-1115

E-mail: consultre@consultre.com.br - Site: www.consultre.com.br

O pagamento podera ser efetuado por meio de depdsito, DOC ou ordem bancaria
na seguinte conta:

Banco: Banco do Brasil - Agéncia: 1240-8 - Conta Corrente: 105.895-9
Favorecido: CONSULTRE — CONSULTORIA E TREINAMENTO LTDA

CNP3J: 36.003.671/0001-53),

Ha mais de 30 anos no mercado, a Consultre é referéncia nacional em cursos para
a Administracdo Publica. Saiba mais em https://www.consultre.com.br/nossa-

historia/

A Consultre em nimeros:

+30 +5.000 +70.000

Anos de Cursos Pessoas
credibilidade realizados capacitadas

Redes Sociais:
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